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NEDERLANDSE TUINENSTICHTING

Doelstelling: het instandhouden van tuinen
met een karakteristicke vormgeving, ligging en beplanting

De bescherming van karakreristicke tuinen laat vaak te wensen over. Er kunnen allerlei rede-
nen zijn voor achterstallig onderhoud: de financiéle lasten worden te zwaar ... de leeftijd van
de eigenaren eist zijn tol ... de kinderen of nieuwe eigenaren zijn niet geinteresseerd ... en wat
dies meer zij. Achteruitgang en zelfs verdwijning zijn daarvan niet zelden het gevolg - en dat
dat een groot verlies kan betekenen behoeft geen betoog,.

Om het behoud van waardevolle tuinen - die dateren van na

1850 - daadwerkelijk te kunnen aanpakken werd in 1980 de Nederlandse Tuinenstichting
opgericht, Het aantal donateurs nam gestadig toe; met de door hen opgebrachte middelen
wordt al het mogelijke gedaan om de doelstellingen van de NTs te verwezenlijken.

Behalve in financieel opzicht wordt de NTs door vele donateurs ook met raad en daad
gesteund en dit is van onschatbare waarde. Er zijn nu bijvoorbeeld zo'n 170 eigenaren van
tuinen - grote en kleine, in landelijke en stedelijke gebieden - die deze tuinen op vaste dagen,
alléén voor collega-donateurs, openstellen. Voorts zijn donateurs behulpzaam bij het organi
seren van dagen waarop bijzondere tuinen in groepsverband worden bezocht, bij public rela-
tions-activiteiten ten behoeve van de N'Ts en, niet het minst, bij het onderhoud en de open-
stelling van de Hof van Walenburg te Langbrock, een unieke tuin waarvan de NTs het beheer

op zich heeft genomen.

* Er verschijnt vier maal per jaar een Tuinjournaal, waarin velerlei voor tuinliefhebbers inte-
ressante informatie te vinden is. In het eerste nummer, het Open Tuinen Boekje, worden alle
'Open tuinen' omschreven.

* Bij het donateurschap hoort een tuinpas (op naam) die als roegangsbewijs voor de 'Open
tuinen' dient en recht geeft op korting in geval van aankopen bij kwekers en tuinplantenwin-
kels die bij de NTs zijn aangesloten. ’

Naast een aantal boeken over bijzondere tuinen heeft de NTs, met hulp van,0.a. het Prins
Bernhardfonds, enkele ook uit wetenschappelijk oogpunt belangwekkende publicaties over de
'jongere’ tuinarchitectuur in Nederland - uit de periode 1850-1940 - tot stand gebracht.

De minimum-contributie bedraagt 42,50 per jaar. Buitenland f 50,-. Geschenk-donaties
zijn eveneens mogelijk.

Aanmeldingen bij het secretariaat:
Herengracht 476, 1017 CB Amsterdam, telefoon 020-6235058
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Eerste ervaring

Eerste ervaring van een PR-commissielid
met de Nederlandse Tuinenstichting.
Tot voor kort beperkte mijn relatie tot de
NTs zich in het regelmatig lezen van het
Tuinjournaal (kwaliteit in een notedop) en
her vergezellen van mijn tuinminnende echt-
genote bij een bezoek aan Walenburg en
enkele ‘Open tuinen’. Ook ik schatte, helaas
als zo velen, de N'Ts in als een ietwart elitair
clubje van verstokte tuinliefhebbers.
De zaterdag is in ons gezin al jaren bestemd
voor aanvankelijk onrginnnen, inrichren en
planten en later in stand houden van de
inmiddels uitgebreide tuin.
Tuinieren is een hobby waarbij de aandacht
en het arbeidsintensieve onderhoud, naast
het plezier, beloond wordt met een resultaat
dat in vele gevallen kan wedijveren met pro-
fessioneel beheerde tuinen.
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Plantencentrum
Princenbosch

zonder twijfel het meaaest
complete assortiment tuin-
planten van Zuid-Nederland

o.a. speciale vaste planten,
exclusieve bamboes en
orangerie-planten

Van Oosterwijck Bavelseweg 143 Gilze Tel. 0161-431923

U houdt van Terrazzo & Granito. Van het fraaie kleurenpallet dat
marmer en graniet eigen is. U heeft nu de gelegenheid om in alle rust
uw eigen tafel samen te stellen. Een tafel die een leven lang mee gaat,
eenvoudig in onderhoud is, vorstbestendig, op uw maat gemaakt, passend
in de stijl van uw leefomgeving.

Folder op aanvraag. 5 Jaar schriftelijke garantie. Thuisbezorgd in heel Nederland.

DUKRUTONZEy
S8 TERRAZZQ

Postbus 286 4190 CG Geldermalsen Atelier: Groeneweg 55 Buurmalsen Telefoon 034 55 7 71 74
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De nieuwe Van Tubergen-catalogus biedt op 48 kleurrijke pagina’s een unieke collectie bol-
en knolgewassen voor huis en tuin. Naast Tulpen, Narcissen en Hyacinten in vele kleuren en
vormen vindt u er bijzondere en zeldzame Alliums, Fritillaria’s, Irissen, Muscari's,
Colchicums, etc. Door de hele catalogus heen vindt u speciale Collecties van Tulpen en
andere bolsoorten voor interessante prijzen.
Heeft u interesse?
Vul dan snel onderstaande bon‘in voor een gratis
catalogus, of bel: 0252-529593
Ja, stuur mij gratis uw kleurrijke catalogus:
de heer/mevrouw voorletters:
naam:; :

adres: —
postcode: woonplaats:

In voldoende gefrankeerde enveloppe zenden aan:
Keninklijke Bloembollen en Zaadhandel Van Tubergen B.V.
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Op het moment dat de zorg voor duizen-
den werknemers plaats maakte voor de
evenzoveel planten en bomen rond ons huis
verscheen in het T] een oproep ter verster-
king van de PR commissie. Tuinbezocken
vormen een ‘rode draad’ tijdens onze
vakantietrcktochten door Europa. Ik ben
steeds weer onder de indruk van het
enthousiasme, de moed en het doorzet-
tingsvermogen van particulieren en stichtin-
gen voor de instandhouding van hert ‘leven-
de erfgoed’. Ik moest wel reageren.

De PR-commissic heeft tot taak het advise
ren en bijstaan van het Dagelijkse Bestuur
bij in- en externe communicatie; de dona-
teurs en de omgeving van de NTs. Mijn
cerste kennismaking dit jaar was een verga-
dering waarbij het rapport *De groei en
ontwikkeling van de NTs” van W. van
Melick en Tineke de Wolf (beiden dona-
teurs) werd gepresenteerd. Een aantal aan-
bevelingen om in de komende jaren een zo
noodzakelijke groei van donateurs te reali-
seren en te behouden. Voorlopig streefgetal
10.000 donateurs! Een goed en uitvoerbaar
voorstel, een uitstekende presentatie en dis-
cussic, ik was voor de NTs gewonnen.
Ondanks de situatie waarbij praktisch alle
medewerkers van het “Tuinhuis’, de
bestuurs-en commissieleden belangeloos
veel tijd en aandacht geven, straale de orga-
nisatie kwaliteit en deskundigheid uit. De
NTs is een ‘spin” in het Nederlandse tuin-
scene-netwerk. Dit, gecombineerd met ple-
zierige mensen en een uitstekende onderlin-
ge communicatie, maakr het meewerken tot
€en waar genoegen.

De PR-commissie is verzocht om naast de
PR-activiteiten ook de donateurswerving te
begeleiden. Anders gezegd, naast PR ook
gewoon acquisitie bedrijven voor de NTs,
die uitsluitend aangewezen is op de finan-
ciéle en actieve steun van haar donateurs
Omdat we dit jaar pas in april met de dona-

U

teurswervingsactie konden starten kozen we
voor een ‘zachte’ en eenvoudig uitvoerbare
aanpak. ‘Donateurs werven donateurs’. Veel
donateurs kennen in hun direkte omgeving
zeker wel iemand die, als ze er even op
attent gemaakt worden, graag donateur wil-
len worden van de i\"["' De groei van 850
nicuwe donateurs (11%) in 1995 1s een
goed begin. Misschien vinden velen actieve
werving van donateurs een beetje te ‘com-
mercieel’, te opdringerig. Is dat zo? Zien
we nict dat prakrtisch alle particuliere instel-
lingen moeten bedelen om middelen, cen
cigentijds aanvaardbaar fenomeen! Bij de
rondgang langs de tuinshops, de aangeslo-
ten kwekerijen en tuincentra ondervonden
wij overal bijval en medewerking, ook zij
vormen cen belangrijk middel bij het uit-
dragen van de donateurs-wervingsbood-
schap. Op plaatsen, bezocht door veel tuin-
liethebbers, hangen de mooie nieuwe NTs-
posters en staan displays met informatie
over NTs en aanmeldingsfolders ter
beschikking. Het grote verschil tussen een
ideéle stichting zoals de N'Ts en een marke-
organisatie ligt opgesloten in een output,
geen winst maar aanwinst voor de dona-
teurs en liethebbers van karakteristicke tui-
nen. Inbreng in de vorm van donatie en
hulp wordrt niet vergoed maar beloond met
kennis en verrijking. PR is dan bevordering
van intensieve communicatic binnen een
netwerk van amateurs en professionals,
betrokken bij de *tuinomgeving’. Verheu-
gend daarom dat zoveel donateurs, kwe-
kers, tuincentra en tuinshophouders het
donateursaantal weer hielpen uitbreiden.
Want meer donateurs houdt niet alleen
hogere inkomsten in, maar ook een uitge-
breider nerwerk van tuinminnenden en gro-
tere participatie aan de activiteiten die de
NTs ontplooit. En alleen dan kan de NTs
haar doelstellingen steeds beter realiseren.
P.C. van den Berg



































































































